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En un mundo plano, los negocios, liti-
gios y demandas se han globalizado.
Hoy ya no vasta con tener un estudio

de abogados en un solo lugar en el
mundo para atender todos los casos. Así
lo entendió el bufete Díaz, Reus, Rolff &
Targ (DRRT), que en el verano de 2006 se
estableció como un bufete de tamaño
mediano que ofrece servicios integrales.
“Es una época emocionante para DRRT.
Con este crecimiento estratégico contro-
lado, el bufete puede ofrecer servicios
jurídicos muy individualizados en más de
9 idiomas a través de sus abogados y pro-
fesionales”, afirmó Michael Díaz,  funda-
dor y Director ejecutivo del bufete DRRT.

El estudio creció en forma exponencial
en los últimos años, potenciado por los
negocios que se generan en distintas par-
tes del mundo y que pareciera ser en el
día de hoy que las fronteras no existen
para los negocios, ni para los litigios, ni
las demandas.  

Díaz no es ajeno a los negocios entre
los Estados Unidos y el resto del mundo.
Enfocado en Miami, mira de cerca lo que
ocurre entre América latina y China, los
nuevos negocios, los litigios y las deman-
das. “Por muchos años se ha visto el inte-
rés de Asia en Latinoamérica en particular
de la compra de recursos naturales que se
ofrecen en Latinoamérica, petróleo, hie-
rro, etc. Hace un par de años la República
de China fue demandada aquí en Miami y
contrató a nuestro estudio para defender-

se. La demanda fue exitosa para nuestro
cliente”, explicó Michael Díaz. 

El crecimiento del bufete DRRT no
tiene fronteras. Díaz y sus socios ya abrie-
ron oficinas en Bogota, Caracas,
Frankfurt, Montecarlo, New York, Dubai,
Hong Kong y abrirán su próximo bufete
en Macao. “Esta isla está creciendo impre-
sionantemente, no solamente para tener

servicios de casino. Macao va a ser un
sitio más grande que las Vegas a corto
plazo”, agregó Díaz. 

En el estudio hoy cuenta con 26 aboga-
dos a nivel mundial. La sede central de
Miami posee 14 y para el mes de agosto
incorporará 3 abogados más. En el verano
de 2006 se estableció como un bufete de
tamaño mediano que ofrece servicios
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DIAZ, REUS, ROLFF & TARG, LLP
UN MUNDO, UN BUFETE, CON 

SERVICIO EFECTIVO E INNOVADOR

“Miami sigue siendo la ciudad más clave
para Latinoamérica y es para Latinoamérica
lo que Hong Kong es para China y Asia, esto
significa que es la ciudad financiera y el cen-
tro financiero. Es por eso que todo el mundo
quiere estar en Miami para tener acceso a
Latinoamérica”, afirmó Michael Díaz.

“Tenemos la meta de ofrecer solucio-
nes efectivas e innovadoras a nuestros
clientes en todas partes en todo el
mundo, con la prestación de servicios
jurídicos de primera calidad a un costo
razonable”, enfatizó Díaz.
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integrales de derecho internacional, ase-
soria y representación de impuestos,
inmigración, fideicomisos y patrimonios,
derecho familiar y derecho societario e
inmobiliario. Además, DRRT se especiali-
za en fraude penal, lavado de dinero y
cuestiones penales y civiles atinentes a las
normas de aduana y sus reglamentos.
“Tenemos la meta de ofrecer soluciones
efectivas e innovadoras a nuestros clien-
tes en todas partes y en todo el mundo,
con la prestación de servicios jurídicos de
primera calidad a un costo razonable”,
enfatizó Díaz. 

Los abogados y socios titulares
Alexander Reus y Elke Rolff y su equipo
de abogados aúnan sus conocimientos y
destrezas para prestar asesoria y represen-
tación en impuestos, inmigración, dere-
cho societario e inmobiliario. Bob Targ,
socio del bufete es un litigante con más
de 30 años de experiencia, fue Asesor
Jurídico Regional Adjunto del Servicio de
Aduanas y Fiscal Auxiliar de los Estados
Unidos. Targ concentra su práctica en
procesos federales y asuntos administrati-
vos atinentes a la confiscación y extinción
de dominio de activos, fraude y abuso en
los servicios médicos. Por su parte, Scott
Burr, socio del estudio, ha ejercido su
profesión en bufetes privados de
Filadelfia y Miami. Posee una experiencia
extensa en litigios comerciales internacio-
nales y arbitraje.

En la región, DRRT representa varias
demandas, una de ellas es en contra del
Gobierno de Perú, por cinco millones de
dólares. El estudio representa a José
Guevara, quien brindó información clave
para la captura de Vladimiro
Montesinos, ex asesor del Gobierno de
Alberto Fujimori en Perú y quien estaba
prófugo de la Justicia. (Ver recuadro).

“Miami sigue siendo la ciudad más
clave para Latinoamérica y es para
Latinoamérica lo que Hong Kong es para
China y Asia, esto significa que es la ciu-
dad financiera y el centro financiero. Es
por eso que todo el mundo quiere estar
en Miami para tener acceso a
Latinoamérica. Hong Kong es igual pero
para tener acceso al mercado de Asia, por-
que son ciudades que tienen cultura y
experiencia en como se realiza el merca-
do. Creo que Miami creció demasiado
rápido. Hubo demasiadas inversiones y
había demasiada gente especulando, pero
Miami va a seguir creciendo, en forma
mas moderada”, afirmó Díaz.�
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Scott Burr, socio de DRRT, Michael Díaz, fundador del bufete y Carlos González, asociado al estudio, llevan
adelante un sinnúmero de casos internacionales desde el headquarter del bufete, en el downtown de Miami.

MONTESINOS, OPRAH WINFREY Y O.J. SIMPSON
El caso de Vladimiro Montesinos, ex asesor de la presidencia de Alberto Fujimori y Jefe de Inteligencia

Nacional del Perú en la década de los ‘90, sigue dando tinta en los medios. En el año 2001, el Gobierno
de Perú, ante la imposibilidad de capturar a su ex Jefe de Inteligencia, firma un decreto en el cual se
estableció una recompensa de cinco millones de dólares por información veraz que permitiese a las
autoridades encontrar a Montesinos. José Guevara, ciudadano venezolano, quien en su momento le dio
protección a Montesinos, sabía de su paradero y lo compartió con las autoridades. Montesinos fue cap-
turado en el 2002, gracias a esa información. Pero el dinero, la recompensa, los cinco millones de dóla-
res, nunca aparecieron. 

“Perú estaba buscando al señor Montesinos y el Perú quería ayuda para encontrarlo. Ofreció a cual-
quier persona que tuviera información sobre Montesinos $5, 000,000 como una manera de motivar a
personas que a lo mejor tenían información. Nuestro cliente tuvo la buena fortuna de saber donde es
que estaba el señor Montesinos y esa información se le comunicó a la Republica de Perú. A causa de
esa información Perú pudo tomar custodia del señor Montesinos para llevar a cabo un cargo que tení-
an contra él. Se ha presentado esta demanda porque en si tenemos un contrato legítimo, una oferta
que presentó la República. Bajo la ley de este país cuando ese tipo de oferta se presenta, se acerca infor-
mación veraz, entonces hay que pagar”, comentó el abogado Carlos González, asociado al estudio
DRRT, que representa a José Guevara. 

En el caso, se hace una comparación entre la oferta que hizo el Gobierno de Perú y otros casos popu-
lares de los Estados Unidos. Se cita, por ejemplo, que la presentadora de TV, Oprah Winfrey, ofreció $
100,000 por la información que permitiera la captura de depredadores fugitivos. Oprah ha pagado por
lo menos en tres ocasiones. O.J. Simpson también hizo una notoria oferta por información que permi-
tiera la detención de los “asesinos verdaderos” de su ex esposa. Lo que se quiere demostrar con estos
dos ejemplos, es que cuando se promete una recompensa y hay información de por medio, eso se paga
y ocurre con regularidad.

“El Gobierno a estas alturas no ha pagado. Al nivel de la Corte de primera instancia, hemos ganado
la decisión de la Corte de apelación, que es una decisión  muy fuerte que comunica con mucha pre-
sión el merito que tiene caso nuestro. Lo que se busca es que el Gobierno cumpla con este contrato.
La demanda se presenta aquí en los Estados Unidos porque la información se presentó en los Estados
Unidos. Vamos a continuar persiguiendo los intereses de nuestro cliente hasta que se resuelva la situa-
ción”, afirmó Carlos González. 
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